Le Cycle d’Evolution de’¥
et Quelles Implications pour Vous

A chaque phase du cycle d’évolution de I'entreprise, des défis
et des opportunites se présenteront. En situant la phase au
sein de laguelle se trouve votre entreprise, vous serez plus
efficace pour etablir des objectifs et planifier le futur.
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Phase 2: Croissance

Objectifs de cette phase
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Phase 3: Maturiteé

Objectifs de cette phase
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Phase 4: Transition

Objectifs de cette phase

Actions a mener

La fin du cycle de développement de

I'entreprise survient lorsqu’un

propriétaire décide de mettre un terme a

son activité, de la vendre ou de trouver
CA FE’ un successeur pour I'entreprise.

* Prendre une décision basée sur vos
/ 'A objectifs personnels et sur ceux de

I'entreprise
‘ * Rechercher et choisir une option

" A VENDRE longtemps en avance
-

» S'assurer de ne prendre aucun risque ;
consulter un avocat d'affaire si possible

* Choisir un ami, un membre de la
famille ou un employé pour reprendre
I'activiteé

* Vendre l'entreprise

» Conserver la propriété partielle

* Mettre un terme a l'activite par
nécessité, ou pour prendre sa retraite,
Oou pour commencer autre chose

Complétez notre quizz pour savoir a quelle phase du cycle de votre entreprise vous en étes.
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